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Vorwort

Wissen Sie eigentlich, welches Ihrer Produkte sich am besten verkaufen lasst oder welcher Threr
Verkdufer am erfolgreichsten ist?

Dieses Wissen ist in lhrem Unternehmen bereits vorhanden. Die Auswertung dieser Daten mittels
eines Datawarehouse oder Business Intelligence System war bisher aber meist komplex und
ressourcenintensiv.

Mit dem Bl Starter Kit schliessen wir nun diese Liicke. Sie bekommen innerhalb kurzer Zeit eine
standardisierte Ldsung, welche trotzdem flexibel genug ist, sich an Ihre Bediirfnisse anzupassen.

Bl Starter Kit Losung vom EIS Business I nfo Center

Beim Bl Starter Kit war es unser Ziel, eine moglichst einfach gehaltene L ésung fir die grundlegenden
Bl Problematiken der kleineren und mittleren Unternehmen zu schaffen. Dabel setzen wir auf gangige
Branchenstandards und arbeiten konsequent mit den Business Intelligence Produkten von Business
Objects, ein Tochterunternehmen von SAP. Unser fortschrittliches und flexibles Lizenzmodell
ermoglicht Ihnen hochwertige Business Intelligence schon zu einem verniinftigen Preis.

Die Bl Starter Kit sind modular aufgebaut. Sie wahlen nur die Module, welche Sie wirklich brauchen.
Dadurch wird Ihre Bl L6sung insgesamt schlanker und |&sst sich so einfacher den Gegebenheiten und
der Entwicklung Ihres Unternehmens anpassen. Wir bieten Lésungen fur samtliche gangige
Geschéftsprozesse wie K ostenstellenrechnung, Profit Center Auswertungen, Vertrieb,
Liquiditatsberechnungen.

Dabel ist unsdie Darstellung der Daten sehr wichtig. Mit den interaktiven Dashboards bieten wir
Ihnen neue M églichkeiten der Datenvisualisierung. Zudem kdnnen Prognosen gleich auf den
operativen Daten erstellt werden. Fir die Handhabung werden auch keine tiefgehenden
Informatikkenntnisse oder Kenntnisse der Datenmodel lierung bendtigt.

Durch die fortschrittliche Technol ogie des Business Objects Data Integrator kdnnen wir direkt auf das
SAP ERP System zugreifen, ohne dass dort Installationen getatigt werden miissen. Dadurch I&sst sich
das Bl Starter Kit schnell in Ihre bestehende IT Landschaft integrieren.

|nhalt des Bl Starter Kits

Die Extraktion der Daten

Wir kiimmern uns um Ihre Daten. Dies fangt fir uns schon bei der Extraktion der Daten aus ihrem
ERP System an. Dabei sind unsere Prozesse so konzipiert, dass sie sich auch implementieren |assen,
wenn Ihr SAP ECC System nicht ganz dem Standard entspricht. Durch unseren zweistufigen
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Extraktions- und Ladeprozess ist es uns mdglich, auch in einer Entwicklungsphase, |hr operatives
System so wenig wie moglich zu beeintrachtigen.

Seitens SAP ECC sind fur unsere Ldsung keine Installationen nétig. Fir die Extraktion der Daten
bendtigen wir lediglich die entsprechenden Rechte auf die Daten.

Die Integration der Daten

Durch ausgeklligelte Prozesse formen wir Ihre Daten aus dem SAP ECC System so um, dass diese
spéter fir die Abfragen optimal gespeichert werden kdnnen. Diese Prozesse lassen sich zudem noch
zusétzlich an Ihre Bediirfnisse anpassen.

Das Data Integration Tool von Business Objects bietet |hnen auch die Mdglichkeit, die Daten auf
ihrem Weg zu verfolgen. So kénnen Sie sehen, woher welche Daten urspriinglich kommen. Damit
konnen Sie Ihre Entscheidungen auf richtigen, nachvollziehbaren Daten begriinden.

Die Speicherung der Daten

Mit unserer selbst entwickelten Datenbank OL AP Engine namens MQL ermdglichen wir [hnen
hochste Performance in einem optimalen Preis/Leistungsverhdltnis. Selbst wenn Sie mehrere
Millionen Datensétze haben, bietet Ihnen MQL Antwortzeiten im einstelligen Sekundenbereich. Somit
unterstiitzt unsere Lésung Sie auch bel der Weiterentwicklung und dem Ausbau Ihrer Unternehmung.

Die Aufbereitung der Daten

Fur die Darstellung werden Ihre Daten nochmal's Uibersetzt, so dass Sie mit Ihren géngigen Begriffen
arbeiten kdnnen. Dies erleichtert die Ldsungsfindung fir komplexere Aufgabenstellungen und erlaubt
Ihnen, auf Ihren Daten selber Analysen zu erstellen, ohne dass Sie Kenntnisse der Datenstrukturen
bendtigen. Sie arbeiten einfach mit ihren gangigen Begriffen wie Deckungsbeitrag, K ostenstelle, usw.

Dabei unterstiitzt uns das patentierte Business Objects Universe, welches die semantische Ubersetzung
zwischen der Geschéftssprache und den technischen Modellen darstdl|t.

Die Darstellung der Daten

Mit den preisgekronten Werkzeugen Crystal XCelsius und Crystal Reports lassen sich Ihre Daten
optimal und ansprechend am Bildschirm und auf Papier darstellen. Auch die Integration lhres
Firmenlogos und Ihrem Corporate Design |&sst sich vergleichsweise einfach durchfiihren. Dadurch
wird gewdhrleistet, dass ale Ihre Dokumente immer gleich aussehen. Dies wird sicherlich [hre
Marketingabteilung Uberzeugen.

Bl Starter Kit ,, Verkauf*

Das Bl Starter Kit ,,Verkauf* richtet sich an den Verkaufsleiter Ihrer Unternehmung. Mit dem ,, Sales
Cockpit“ kann er innerhalb weniger Sekunden alle relevanten Daten und Prognosen fir die Zukunft
ansehen.
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Die wichtigsten Informationen sollen dem Anwenderlnnen bereits beim Einstieg in die Auswertung
angezeigt werden. Ohne nur eine Zeile zu lesen, kann man schon darauf schliessen, dasses z.B. ein
Problem mit dem Absatz in Frankreich gibt. Das bringt I|hnen eine Zeitersparnis.

Mit der interaktiven Darstellungsform von Crystal X Celsius konnen Parameter wie das Jahr, der
Kontinent oder die Sparte geéndert werden, ohne dass man lange auf ein Resultat warten muss. Durch
unsere intelligenten Links kdnnen zu jedem Bereich zusétzliche Detail berichte angezeigt werden,
welche bereits mit den richtigen Parameter beflillt sind. Die neuerliche Erfassung der
Auswertungsparameter entfallt.

Samtliche Darstellungen lassen sich an I hre Bedirfnisse anpassen. Unter anderem ist es mdglich, die
Landergrafik (s.0.) durch eine Grafik der Schweiz mit den eingezeichneten Kantonen zu ersetzen.
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Verkaufszahlen nach Sparten

Entwicklung der Sparten

Entuickiung der Sparten =] | DieBereichesnd jeweils mit Detailinformationen verlinkt. Dies
R B erlaubt eine einfache Navigation durch die Informationen und ein
effizientes Arbeiten mit dem Bl Starter Kit.

In den Detailberichten kdnnen Sie nachlesen, wie sich die Zahlen im
o e e o e |0 | Verlauf des Jahres verandert haben und welche Sparten besonders
S .- .. .= .= .= || vonsaisonalen Einfliissen abhangig sind.

Verkaufszahlen nach Regionen

Regionale Unterschiede lassen sich nicht wegdiskutieren. Deshalb unterscheidet das Bl Starter Kit
auch nach Regionen und stellt IThnen die Daten pro Region dar.

Durch den internen, zeitgesteuerten Zustellmechanismus kénnen Sie diese Berichte jeweils mit
aktuellen, nach Regionen aufgeteilten Informationen ihren Regionalleitern zur Verfligung stellen.
Diese werden dann automatisch als PDF per Email versendet.

Ver kaufszahlen nach Verkaufsteam

Berichtetilel i a _

Lassen Sie sich die Rangliste lhrer V erkauf steams nach Umsatz, w“_ — e — -
Rabatt oder Marge anzeigen und vergleichen Sie diese Informationen =
mit den von Ihnen geplanten Soll Werten.

Durch das interne Berechtigungssystem kdnnen Sie definieren, wer
auf diese Informationen Zugriff hat. Dies l8sst sich auch an das schon
vorhandene Berechtigungssystem wie Windows Active Directory oder
SAP anschliessen.

Verkaufszahlen nach Produkt

Unterschiedliche Produkte durchlaufen unterschiedliche Produktlebenszyklen. Mit dem Detailbericht
nach Produkten konnen Sie schnell herausfinden, welches lhrer Produkte sich am besten verkaufen
lasst und bei welchem der Umsatz bereits wieder riickgangig ist. Dies hilft Ihnen, friihzeitig die
richtigen Entscheidungen zu treffen.

Diese Detailberichte lassen sich auch optimal an Ihr Corporate Design anpassen. Damit ist auch
sichergestellt, dass dieser Detailreport auf dem Drucker eine gute Falle macht.
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Ad Hoc Reporting

Brauchen Sie einmal eine Information, welche nicht in den Standardberichten enthalten ist? Mit dem
browserbasierten Web Intelligence Tool kénnen Sie selbst auf Ihren Daten navigieren und so Fragen
aus dem Geschéftsalltag schnell und zuverléssig zu beantworten.

Das browserbasierte Web Intelligence Tool gibt esas Add On zu jedem BI Starter Kit Modul.

Weltere Bl Starter Kits

Neben dem BI Starter Kit ,,Verkauf* bieten wir auch weitere Starter Kits an. Diese lassen sich optimal
miteinander kombinieren. So lassen sich z. B. bei den Stammdaten Synergien nutzen.

Finance

Das Bl Starter Kit ,, Finance" richtet sich an den Finanzchef 1hres Unternehmens und deckt die
relevanten Téatigkeiten in diesem Bereich ab. Dies sind unter anderem die Bilanz und die Gewinn und
Verlustrechnung. Mit dem graphischen Kennzahlenmodell |assen sich Unternehmenskennzahlen wie
Eigenkapital quoten oder Umsatzrendite Uiber die Zeit vergleichen.

Einkauf

Auch der Einkauf hat das Bedurfnis nach aktuellen Informationen. Wichtig ist hier sicherlich die
ganze Lagerverwaltung, aber auch die Bewertung der Lieferanten spielt heute auch eine zentrale Rolle.
Das Bl Starter Kit ,, Einkauf* deckt diese Bediirfnisse ab.

Welter e Dienstleistungen

Neben den Bl Starter Kits bietet das EIS Business Info Center weitere Dienstleistungen im Bereich
Business Intelligence an.

- Integration von anderen Datenquellen (z. B. andere ERP Systeme oder Excel Dateien) in Ihr
Datawarehouse. Dadurch kénnen Sie diese Daten zusammen mit den Informationen aus dem
SAP ERP System heraus kombinieren und so besser wissen, wie [hr Unternehmen
funktioniert.

- Professionelles Reporting auf der Basis von SAP BW
- Installationen von Business Objects Systemen

- Migrationen auf die Business Objects X| Platform
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K ontakt

Gerne zeigen wir Ihnen unser Bl Starter Kit bei 1hnen und gehen dabei auf Ihre Fragen ein.
Kontaktieren Sie uns noch heute.
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Wolfgang Wieser
CEO

EIS Business Info Center AG
Schwarzackerstrasse 11
8304 Wallisdllen

Direkt: +41 (44) 878 20 21
Email: wolfgang.wieser@eisbic.ch
Web: www.eisbic.ch
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